
 

 

INFORMACIJE O DODIJELJENIM BESPOVRATNIM SREDSTVIMA 

Ugovori o dodjeli bespovratnih sredstava potpisani unutar Poziva na dostavu projektnih prijava „Komercijalizacija inovacija u poduzetništvu“, Referentna oznaka Poziva: 

KK.03.2.2.02. Poziv objavljen 30. studenog 2017. godine 

Sukladno Programu dodjele državnih potpora za povećanje inovativnosti malih i srednjih poduzetnika, KLASA:910-04/15-01/35, URBROJ: 516-05-01-04/2-16-13, od 23. ožujka 

2016. godine, odnosno Izmjeni Programa dodjele državnih potpora za povećanje inovativnosti malih i srednjih poduzetnika, KLASA: 910-04/17-01/327, URBROJ: 526-08-17-

1 od 12. siječnja 2017. godine, Ministar gospodarstva, poduzetništva i obrta dodijelio je državne potpore malim i srednjim poduzetnicima u obliku bespovratnih potpora, 

kao nadopune privatnim financiranju.  

Dodijeljene državne potpore po svojoj prirodi nisu sektorske, a dodijeljene su kao: 

1) Potpore za inovacije za MSP-ove, na koje se odnosi članak 7. Programa dodjele državnih potpora za povećanje inovativnosti malih i srednjih poduzetnika  

2) Potpore za inovacije procesa i organizacije poslovanja, na koje se odnosi članak 8. Programa dodjele državnih potpora za povećanje inovativnosti malih i srednjih 

poduzetnika 

Sukladno Programu dodjele potpora male vrijednosti za povećanje inovativnosti malih i srednjih poduzetnika, KLASA: 910-04/15-01/35, URBROJ: 526-516-05-01-01/7-16-17 

od 21. studenog 2016. godine,  Ministar gospodarstva, poduzetništva i obrta dodijelio je potpore malim i srednjim poduzetnicima u obliku bespovratnih potpora, kao 

nadopune privatnim financiranju.  

Dodijeljene potpore dodijeljene su kao potpore male vrijednosti (de minimis) sukladno Uredbi Komisije (EU) br. 1407/2013 od 18. prosinca 2013. godine o primjeni članaka 
107. i 108. Ugovora o funkcioniranju Europske unije na potpore male vrijednosti, u daljnjem tekstu de minimis Uredba.  

Redni 
br. 

Referentni broj 
ugovora 

Korisnik 
bespovratnih 

sredstava 
Naziv ugovora 

Kratki opis projekta 
Ukupni 

prihvatljivi 
troškovi (HRK) 

Ukupno 
dodijeljena 

bespovratna 
sredstva (HRK) 

Bespovratna 
sredstva 

dodijeljena 
sukladno članku 7 

Bespovratna 
sredstva 

dodijeljena 
sukladno članku 

8 

Bespovratna 
sredstva 

dodijeljena 
sukladno de 

minimis Uredbi 

1. 
KK.03.2.2.02.0001 

Advisera 

Expert 

Solutions 

d.o.o. 

Zavižanska 

ulica 12 

10000 Zagreb 

Platforma Conformio 

inovativno i 

sveobuhvatno 

rješenje za 

implementaciju ISO 

projekata i bolju 

organizaciju 

Korisnik je razvio platformu Conformio 

koja je dizajnirana tako da na jednom 

centralnom mjestu ponudi sve ono što je 

potrebno jednom poduzeću da uspješno i 

na vrijeme implementira ISO standard, uz 

integriranu savjetodavnu podršku. Cilj 

projekta je da se omogući što većem 

broju hrvatskih poduzetnika da 

2.504.819,88 1.393.659,94 
Iznos: 
969.909,94 
Intenzitet: 
50,0000000% 

NP 

Iznos: 
423.750,00 
Intenzitet: 
75,000000% 



poslovnih procesa 

MSP-ova 

implementiraju ISO standarde kako bi bili 

konkurentniji na tržištu. Također će 

omogućiti da poduzeće Korisnik poveća 

broj klijenata na domaćem tržištu. 

2.  
KK.03.2.2.02.0012 

SEDAM IT 

d.o.o. 

Koledovčina 2 

10000 Zagreb 

Prilagodba i 

komercijalizacija 

Pozzito rješenja uz 

inoviranje poslovnih 

procesa 

Korisnik je razvio Pozzito inovativno 

rješenje, te u okviru ovog projekta 

planira prilagoditi rješenje zahtjevima 

tržišta te inovirati i prilagoditi vlastite 

poslovne procese za uspješnu globalnu 

komercijalizaciju čime će se ostvariti 

povećanje prihoda, izvoza, broja 

zaposlenika, dobiti te će se osigurati 

sredstva za daljnje ulaganje u istraživanje 

i razvoj. 

3.996.801,44 2.061.264,21 
Iznos: 
707.500,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
1.165.173,71 
Intenzitet: 
49,9999996% 

Iznos: 
188.590,50 
Intenzitet: 
75,0000000% 

3. 
KK.03.2.2.02.0011 

Analyticom 

d.o.o. 

Vukovarska 

47, 2100 Split 

Komercijalizacija 

inovativnog COMET 

Club softverskog 

rješenja na globalno 

tržište 

Korisnik je razvio novo rješenje COMET 

Club, te u okviru ovog projekta planira 

prilagoditi inovativno rješenje sukladno 

zahtjevima tržišta, te prilagoditi i inovirati 

poslovne procese sukladno novim 

modelima prodaje, tehničke/korisničke 

podrške, implementacije i isporuke 

rješenja COMET Club. Projekt ima za cilj 

doprinijeti povećanju broja globalno 

konkurentnih inovativnih projekata. 

Također, komercijalizacijom ovog 

rješenja, tvrtka Korisnik će povećati izvoz, 

prihod i broj zaposlenika, smanjiti učešće 

direktnih troškova te postati 

konkurentnija na globalnom tržištu. 

4.804.211,57 2.465.194,03 
Iznos: 
255.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
2.020.929,28 
Intenzitet: 
49,9999998% 

Iznos: 
189.264,75 
Intenzitet: 
75,0000000% 

4. 
KK.03.2.2.02.0008 

Azonprinter 

d.o.o. 

Zagorska 2 

10000 Zagreb 

Globalna 

komercijalizacija 

Print&Shape 

inovativnog uređaja 

Korisnik je razvio proizvod Print&Shape, 

inovativno rješenje koje integrira UV-led 

tiskač i laserski sustav u jednom uređaju 

te predstavlja jedinstveno rješenje koje 

3.133.990,57 1.626.108,78 
Iznos: 
830.095,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
618.673,28 
Intenzitet: 
49,9999998% 

Iznos: 
177.340,50 
Intenzitet: 
75,0000000% 



za tisak i lasersko 

rezanje 

trenutno ne postoji na tržištu. Korisnik 

provedbom ovog projekta planira 

prilagoditi proizvod sukladno zahtjevima 

tržišta te prilagoditi i inovirati poslovne 

procese sukladno novim modelima 

prodaje, pružanja korisničke i tehničke 

podrške za potrebe novog proizvoda 

Print&Shape. Cilj projekta je povećanje 

broja globalno konkurentnih inovativnih 

projekata. 

5. 
KK.03.2.2.02.0004 

Multicom 

d.o.o. 

Savska cesta 

129 

10000 Zagreb 

Komercijalizacija 

inovativnog mBill 

softverskog rješenja 

na globalnom tržištu 

Korisnik je razvio mBill inovativno 

rješenje koje pruža kompletnu podršku 

za billing proces koji uključuje kreiranje 

usluga, aktivaciju usluga korisnicima, 

obračun, fakturiranje, naplatu. Korisnik 

provedbom ovog projekta planira 

prilagoditi rješenje sukladno zahtjevima 

tržišta te prilagoditi i inovirati poslovne 

procese sukladno novim modelima 

isporuke, implementacije i korisničke 

podrške rješenja mBill. 

4.094.489,91 2.106.358,45 
Iznos: 
425.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
1.504.017,95 
Intenzitet: 
49,9999999% 

Iznos: 
177.340,50 
Intenzitet: 
75,0000000% 

6. 
KK.03.2.2.02.0035 

Sedmi odjel 

d.o.o. 

Črešnjevec 

68a 

10000 Zagreb 

Komercijalizacija 

inovacije HEPTABIT 

backup 

Korisnik na tržište uvodi novi proizvod 

jedinstvenih performasni - HEPTABIT 

backup, inovativni proizvod za sigurnu 

pohranu podataka u backup to cloud 

segmentu koji uključuje sve prednosti 

clouda i lokalnog backupa, ali uvodi 

tehničku inovaciju  te inovaciju poslovnog 

modela. Projekt uključuje nabavu usluga 

nužnih za stvaranje platforme i okruženja 

za uspješnu komercijalizaciju HEPTABIT 

backupa, kao i provedbu aktivnosti 

inoviranja poslovnih procesa te njihove 

prilagodbe zahtjevima tržišta. 

4.905.342,61 2.600.918,62 
Iznos: 
728.734,00 
Intenzitet: 
49,9999314% 

Iznos: 
1.427.435,62 
Intenzitet: 
49,9999760% 

Iznos: 
444.749,00 
Intenzitet: 
74,9998314% 



Posljedično, projekt će rezultirati rastom 

prihoda od prodaje te povećanjem 

prihoda od izvoza i broja zaposlenih, što 

će doprinijeti rastu konkurentnosti tvrtke 

na međunarodnom tržištu. 

7. 
KK.03.2.2.02.0042 

HSTEC d.d. 

Zagrebačka 

ulica 100 

23000 Zadar 

Novi visokobrzinski 

sustav za visoko 

precizne obrade na 

bazi adaptroničke 

korekcije alata – 

sustav HSE-ATC 

Korisnik je razvio proizvod HSE-ATC koji 

predstavlja na globalnom tržištu 

inovativan sustav korekcije alata u nano-

području integriran u visoko brzinska 

motor vretena što ga čini aplikacijom za 

razne precizne obrade koja ima 

mogućnost visoko preciznog praćenja 

položaja alata. Svrha projekta je 

komercijalizacija novog proizvoda koji 

pruža cjelovito rješenje sa poboljšanim 

funkcionalnostima jedinka za fine obrade 

HSE-ACT na bazi novih tehnologija / 

novih materijala i uvođenje u proizvodni 

program kroz novi proizvodni proces 

kako bi se stvorila konkurentska prednost 

na tržištu sa ciljem povećanja prihoda, 

izvoza i broja zaposlenih firme Korisnika. 

2.987.049,10 1.605.762,05 
Iznos: 
11.340,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
1.257.709,55 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
336.712,50 
Intenzitet: 
75,0000000% 

8. 
KK.03.2.2.02.0019 

Ingemark 

d.o.o. 

Ulica grada 

Vukovara 

269d 

10000 Zagreb 

Smothscoope – 

inovativna platforma 

za komercijalizaciju 

audiovizualnog 

sadržaja 

Korisnik je razvio proizvod SmoothScope 

- inovativnu platformu za 

komercijalizaciju audiovizualnog sadržaja. 

Projekt je usmjeren na komercijalizaciju 

novog softverskog rješenja SmoothScope 

na globalnom tržištu, te na 

implementaciju novog internog procesa 

poslovanja koji će biti direktno povezan s 

unaprjeđenjem i isporukom predmetnog 

proizvoda kupcima i krajnjim korisnicima. 

1.750.321,51 861.263,31 
Iznos: 
64.600,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
709.363,31 
Intenzitet: 
47,1424981% 

Iznos: 
87.300,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 



9. KK.03.2.2.02.0038 

SMARTEK 
d.o.o. Dobriše 

Cesarića 5 
40000 Čakovec 

SMART(ek) process 
optimization 

Korisnik uspješno djeluje u području 
obrade vizualnih informacija u brojnim 

industrijskim granama. Provedbom 
projekta Korisnik će eliminirati 

identificirane probleme u odvijanju 
ključnih poslovnih procesa: kontrola 

kvalitete proizvoda i zaštita od 
elektrostatičkog pražnjenja u proizvodnji. 
To će imati pozitivan utjecaj na daljnji rast 

poduzeća u smislu povećanja kvalitete 
proizvoda uz uvođenje novih inovativnih 

karakteristika, zapošljavanje novih 
djelatnika uz zadržavanje postojećih, rast 

prihoda od prodaje, rast izvoza te 
naposljetku jačanje konkurentnosti 

poduzeća. 

1.635.777,56 837.888,78 NP 

Iznos: 
777.888,78 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
60.000,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 

10. KK.03.2.2.02.0016 

CROZ društvo s 
ograničenom 
odgovornošću 

za informatičku 
djelatnost 

CROZ – inovacijom do 
uspjeha 

Korisnik djeluje u propulzivnoj industriji 
razvoja i implementacije softverskih 

rješenja. Provedbom projekta Korisnik 
inovira vlastiti proces razvoja softvera te 

na tržište uvodi novu savjetodavnu uslugu i 
na taj način povećava plasman proizvoda i 
usluga s visokom dodanom vrijednošću na 

domaće i međunarodno tržište, 
povećavajući vlastitu konkurentnost. 

Projekt rezultira povećanjem zaposlenih, 
povećanjem prihoda od prodaje i izvoza. 

7.724.323,85 3.948.098,83 

Iznos: 
57.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
3.631.755,62 
Intenzitet: 
49,9930304% 

Iznos: 
259.343,21 
Intenzitet: 
74,9980364% 

11. KK.03.2.2.02.0047 LOGIN d.o.o. 

Prilagodba i 
komercijalizacija 

HATCH! Rješenja uz 
inoviranje poslovnih 

procesa 

Korisnik je izumio inovativno Hatch! 
rješenje te kroz provedbu projekta planira 
prilagoditi inovativno rješenje zahtjevima 

tržišta te inovirati i prilagoditi vlastite 
poslovne procese za uspješnu globalnu 

komercijalizaciju čime će ostvariti 
povećanje prihoda, izvoza, broja 

zaposlenika, dobiti te će osigurati sredstva 
za daljnje ulaganje u istraživanje i razvoj. 

5.240.067,72 2.683.009,61 

Iznos: 
257.500,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
2.236.582,36 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
188.927,25 
Intenzitet: 
75,0000000% 

12. KK.03.2.2.02.0046 

SVAM PLUS 
društvo s 

ograničenom 
odgovornošću 

Komercijalizacija 
inovativnog web ERP 
softvera - OperaOpus 

Korisnik je uveo proizvod jedinstvenih 
performansi - OperaOpus webERP, 

inovativni sustav za efikasnu integraciju 
poslovanja. Projekt uključuje nabavu 

usluga nužnih za stvaranje platforme i 

5.221.020,43 2.747.707,32 

Iznos: 
621.999,00 
Intenzitet: 
49,9999196% 

Iznos: 
1.714.109,32 
Intenzitet: 
49,9999739% 

Iznos: 
411.599,00 
Intenzitet: 
74,9998178% 



za informatički 
inženjering 

okruženja za uspješnu komercijalizaciju 
OperaOpus webERP-a, kao i provedbu 

aktivnosti inoviranja poslovnih procesa te 
njihove prilagodbe zahtjevima tržišta. 

Posljedično, projekt će rezultirati rastom 
prihoda od prodaje te povećanjem prihoda 

od izvoza i broja zaposlenih, što će 
doprinijeti rastu konkurentnosti tvrtke na 

međunarodnom tržištu. 

13. KK.03.2.2.02.0007 
CS Computer 
System d.o.o. 

Komercijalizacija 
inovacije proizvodnje i 

isporuke AVIION TV 
Suite platforme 

primjenom agilne 
metodologije 

Korisnik je uveo inovativan proizvod 
AVIION TV Suite platformu. Projekt je 

usmjeren na komercijalizaciju inovacije 
proizvodnje i isporuke inovativnog 

proizvoda s visokom dodanom vrijednošću 
koja će imati pozitivan učinak na poslovne 

rezultate i rast poduzeća te s tržišnim 
potencijalom na međunarodnoj razini. 

8.311.940,23 4.164.207,14 

Iznos: 
4.134.957,14 
Intenzitet: 
49,9817118% 

NP 

Iznos: 
29.250,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 

14. KK.03.2.2.02.0051 TIS d.o.o. 

Komercijalizacija 
inovativnog SIToolbox 
softverskog rješenja na 

globalnom tržištu 

Korisnik je razvio inovativno rješenje 
SiToolbox. Provedbom ovog projekta 

planira se prilagoditi inovativno rješenje 
sukladno zahtjevima tržišta te prilagoditi i 

inovirati poslovni procesi isporuke i 
prodaje, implementacije i tehničke 

podrške sukladno uvođenju novih modela 
prodaje. Očekivani rezultat je prilagođeno 
inovativno SiToolbox rješenje zahtjevima 

tržišta te inovirani poslovni procesi potrebi 
za uspješnu komercijalizaciju rješenja na 

globalnom tržištu. 

2.797.380,38 1.461.778,43 

Iznos: 
400.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
872.513,68 
Intenzitet: 
49,9999994% 

Iznos: 
189.264,75 
Intenzitet: 
75,0000000% 

15. KK.03.2.2.02.0028 Marker d.o.o. 
FINPOS - Program za 

financijsko - poslovnu 
evidenciju i analizu 

Projekt je usmjeren s jedne strane na 
komercijalizaciju novog softverskog 

rješenja Korisnika - FINPOS, na globalnom 
tržištu, a s druge strane na implementaciju 
novih internih procesa poslovanja koji će 
biti direktno povezani s unaprjeđenjem i 

isporukom predmetnog proizvoda kupcima 
i krajnjim korisnicima. Cilj projekta je 

doprinos razvoju tvrtke i uspješan prijenos 
inovativnih ideja u poslovni poduhvat 

spreman za tržište. 

1.816.663,36 908.331,68 

Iznos: 
70.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
761.560,18 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
76.771,50 
Intenzitet: 
50,0000000% 



16. KK.03.2.2.02.0080 
Aduro Ideja 

d.o.o. 
NFC SmartLock 

Fokus Korisnika je na razvoju 
specijaliziranog proizvoda namijenjenog 

prvenstveno nacionalnom i regionalnom, 
ali i globalnom tržištu čime se omogućuje 

digitalizacija procesa primanja gosta, 
stvaranje drugačijeg i diskretnijeg iskustva 
gosta korištenjem IT platforme te koda za 

otključavanje.  Komercijalizacija inovativne 
aplikacije utjecat će na uvođenje novih 

internih procesa i organizacije poslovanja 
Korisnika usmjerenih na podršku 

kupcima te unaprjeđenje i prilagodbu 
softverskog rješenja zahtjevima kupaca i 

korisnika s ciljem postizanja većeg 
zadovoljstva i prepoznatljivosti 

na tržištu. Projekt će imati izravan utjecaj 
na povećanje prihoda i otvaranje novih 

radnih mjesta. 

1.784.119,20 892.059,60 

Iznos: 
195.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
632.059,60 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
65.000,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

17. KK.03.2.2.02.0059 Inspecto d.o.o. 

InspectoKOM – 
Komercijalizacija 
inovacija tvrtke 

Inspecto 

Projekt obuhvaća prilagodbu i primjenu 
inovacija procesa laboratorijskih ispitivanja 
u segmentu biotehnologije i mikotoksina. 

Prilagodbom i primjenom inovacije 
procesa, usluga i organizacije tvrtka će 

značajno razviti svoje razvojne kapacitete, 
optimizirati poslovanje i akreditirati 10 
novih metoda, inovirati organizacijsku 

strukturu, certificirati usluge i zaštititi svoje 
Intelektualno vlasništvo. Dugoročno, 

navedeno će značajno unaprijediti 
konkurentnost na rastućem tržištu 

zdravstvene ispravnosti hrane, kako u 
zauzimanju većeg udjela na domaćem 
tržištu, tako i regionalnog i EU tržišta. 

Projekt će imati pozitivan utjecaj na ciljne 
skupine i krajnje korisnike te smanjiti 

negativni utjecaj na okoliš.  

5.491.455,87 2.795.477,93 NP 

Iznos: 
2.646.227,93 
Intenzitet: 
49,9999999% 

Iznos: 
149.250,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 

18. KK.03.2.2.02.0063 

SUNTURIST 
društvo s 

ograničenom 
odgovornošću 

za turizam, 

Prilagodba i 
optimizacija inovativne 
web aplikacije u svrhu 

njene daljnje 

Cilj projekta je primjena razvijene inovacije 
koja ima uspostavljen i kvalificiran 

tehnološki sustav u svrhu postizanja 
optimuma između troškova za korisnika i 

dodane vrijednosti koji mu proizvod 

2.834.656,50 1.493.578,25 

Iznos: 
1.264.828,25 
Intenzitet: 
50,0000000% 

NP 

Iznos: 
228.750,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 



 

ugostiteljstvo, 
uvoz-izvoz i 

trgovinu, 
turistička 
agencija 

komercijalizacije na 
tržištu 

donosi, dok su specifični ciljevi 1) 
Prilagodba i komercijalizacija razvijene 

računalne aplikacije potrebama tržišta te 
2) Jačanje tržišnog potencijala i rast 

poduzeća Sunturist na hrvatskom tržištu i 
tržištu EU 

19. KK.03.2.2.02.0084 

Sense 
savjetovanje 

d.o.o. za 
poslovno 

savjetovanje, 
trgovinu i 

usluge 

Komercijalizacija 
softvera e-Guillotine 

2.0 

Cilj projekta je komercijalizacija 
inovativnog SCM softvera kroz njegovu 

prilagodbu i integraciju unutar 
jedinstvenog softvera e-Guillotine te 

prilagodba digitalizacije procesa i 
reorganizacije poslovanja Odjela 

regulatorne reforme. Očekuje se kako će 
realizacija projekta pozitivno utjecati na 

poslovanje tvrtke, što će rezultirati 
povećanjem prihoda od prodaje, rastom 

prihoda od izvoza, te povećanju 
zapošljavanja. 

1.533.028,83 776.514,41 

Iznos: 
202.500,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
544.014,41 
Intenzitet: 
49,9999995% 

Iznos: 
30.000,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 

20. KK.03.2.2.02.0058 GDI d.o.o. 

Komercijalizacija 
rješenja GDi Ensemble 

for Fisheries za 
učinkovito upravljanje 

eksploatacijom 
akvakulture uz 

inoviranje poslovnih 
procesa 

Planiranim projektom Korisnik želi 
prilagoditi inovativno Gdi Ensmble for 
Fisheries rješenje zahtjevima tržišta te 
inovirati i prilagoditi vlastite poslovne 

procese za uspješnu globalnu 
komercijalizaciju čime će ostvariti 
povećanje prihoda, izvoza, broja 

zaposlenika, dobiti te će osigurati sredstva 
za daljnje ulaganje u istraživanje i razvoj. 

3.358.444,32 1.680.722,16 

Iznos: 
496.600,00 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
1.179.622,16 
Intenzitet: 
50,0000000% 

Iznos: 
4.500,00 
Intenzitet: 
75,0000000% 


